Proposition commerciale pour [Nom de l'entreprise]

[Logo de votre
Préparée par : [Votre nom]

Fonction : [Votre fonction] entreprise]

Date : [Date de la proposition]
Valable jusqu’au : [Date de validité]

SYNTHESE
[Donnez un bref apercu de votre proposition, en soulignant le probleme, les avantages et les besoins].

COMPREHENSION DE VOS BESOINS SOLUTION PROPOSEE

[Décrivez les besoins et la situation unique du client, en étant aussi précis [Proposez votre solution en mettant 'accent sur les avantages et ses
que possible pour démontrer votre compréhension approfondie]. caractéristiques].

PLAN D'IMPLEMENTATION INVESTISSEMENT ET RETOUR SUR INVESTISSEMENT

[Exposez un plan clair, détaillé et progressif de la mise en ceuvre de la [Fournissez une ventilation transparente des co(ts liés a la mise en
solution dans I'entreprise du client]. ceuvre, ainsi que le retour sur investissement potentiel que le client peut

espérer obtenir aprées avoir mis votre solution en pratique].

TEMOIGNAGES ET ETUDES DE CAS
[Incorporez des témoignages d'anciens clients confrontés a des situations similaires et des success-stories démontrant I'efficacité de votre solution].

CONDITIONS GENERALES PROCHAINES ETAPES

[Décrivez les conditions de votre proposition, y compris les modalités de [Définissez clairement les prochaines étapes que le client doit franchir s'il
paiement, les dates de début et d'achévement du projet, ainsi que les souhaite poursuivre le projet. QU'il s'agisse de signer un contrat, de
garanties offertes]. prévoir une réunion de suivi ou d'effectuer un premier versement, faites

en sorte qu'il soit facile pour lui de prendre des mesures positives].

ANNEXES (OPTIONNEL)
[Les annexes sont I'endroit idéal pour inclure toute information supplémentaire qui étaye votre proposition, mais qui est trop détaillée pour étre incluse dans
le corps méme de la proposition, comme des spécifications techniques ou une documentation spécifiquel.

[Vos conclusions professionnelles, formules de politesse]
[Votre nom et votre fonction]
[Vos coordonnées]
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