Offerta commerciale per [Nome dell'Azienda Cliente]

[Logo della tua
Preparata da: [Nome]

Posizione: [Posizione] azienda]
Data: [Data della proposta]
Valido fino a: [Data di validita]

PANORAMICA
[Fornisci una breve panoramica della tua proposta, evidenziando il problema, i benefici e le esigenze].

COMPRENDERE LE PROPRIE ESIGENZE SOLUZIONE PROPOSTA

[Descrivi le esigenze e la situazione unica del cliente, essendo il piu [Proponi la tua soluzione, concentrandoti sui benefici e sulle
specifico possibile per dimostrare la tua comprensione approfondita]. caratteristiche].

PIANO DI ESECUZIONE INVESTIMENTO E ROI

[Delinea un piano chiaro, dettagliato e graduale per I'implementazione [Fornisci una ripartizione trasparente dei costi di implementazione,
della soluzione nell'azienda del cliente]. nonché il potenziale ROI che il cliente pud aspettarsi di ottenere dopo

aver messo in pratica la tua soluzione].

TESTIMONIANZE E CASI DI STUDIO
[Incorpora testimonianze di clienti passati in situazioni simili e casi di studio di successo che dimostrino I'efficacia della vostra soluzione].

TERMINI E CONDIZIONI PROSSIMI PASSI

[lllustra i termini e le condizioni della tua proposta, compresi i termini di [Definisci chiaramente i passi successivi che il cliente deve compiere se
pagamento, le date di inizio e di completamento del progetto e le desidera procedere. Che si tratti di firmare un contratto, di fissare un
eventuali garanzie offerte]. incontro di follow-up o di effettuare un pagamento iniziale, rendi facile

per loro intraprendere un'azione positival.

APPENDICI (FACOLTATIVE)
[Le appendici sono il luogo ideale per includere qualsiasi informazione aggiuntiva a supporto della proposta ma troppo dettagliata per il corpo principale,
come specifiche tecniche o documentazione specifica].

[Osservazioni conclusive educate e professionali].
[Nome e posizione]
[I tuoi dati di contatto]
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